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Low  intensity  and  delayed
onset  of  winter  resulted  in
a yearonyear  decline  in
the  skincare  product  port
folio  of  fastmoving  con
sumer  goods  (FMCG)  com
panies  in  the  third  quarter.
Companies  that  reported
their  results  for  the  Decem
berending  quarter pointed
out  that  extreme  weather
fl�uctuations  posed  a  risk  to
the  business  environment.

“The  winter  portfolio
typically  constitutes  one
third  of  the  skin  care  cat
egory.  This  portfolio  de
clined  yoy on  account  of
delayed  onset  and  lower  in
tensity  of  winter,”  said  Ro
hit  Jawa,  MD and  CEO  of
Hindustan  Unilever  Ltd
(HUL)  during  the  earnings
call.  However,  the  FMCG
maker  reported  growth  in
its  nonwinter  skincare  and
premium  product  portfolio.

“We  have  a  winter  port
folio,  which  is  roughly  30

per  cent  of  skincare.  In  the
quarter,  we  have  seen  the
winter  portfolio  decline.  We
saw  the  nonwinter  portfo
lio  growing  in  midsingle
digit  volume.  Premium
skincare  growing  and  has  a
momentum  of  double  di
gits.  This  cut  is  panurban
and  rural  put  together,  we
did  not  see  any  diff�erent
signals  as  far  as  the  winter
portfolio  is  concerned  in
rural  areas.  The  reality  is
that  the  mass  skin  and
winter  price  point  packs  are
overindexed  in  rural

areas,”  said  Ritesh  Tiwari,
CFO  ,  HUL  in  the  earnings
call.

CLIMATE DYNAMICS

ITC  Ltd which  has  Engage,
Vivel  and  Fiama  Savlon  un
der  its  personal  care  seg
ment  mentioned  ‘geopolit
ical  and  climate  dynamics
pose  downside  risks’  in  its
December  quarter  results
update.

“Geopolitical  tensions
and  climate  emergencies
have  led  to  concerns  on
food  security  and  food  in

fl�ation;  trade  restrictions
imposed  by  the  government
on  agri  commodities  limit
business  opportunities  for
the  segment,”  mentioned
ITC.  businessline had  earlier
reported  that  FMCG  com
panies  have  started  to  see  a
demand  dip  in  their  winter
product  portfolio.

BEVERAGE DEMAND

During  the  quarter,  FMCG
companies  registered
muted  growth  in  the  bever
ages  category  with  a  down
grade  in  consumers.  The
category  also  saw  the  im
pact  of  weather  changes.

“The  beverage  business
saw  muted  growth  during
the  quarter  on  account  of
unseasonal  rains,  which
particularly  impacted  North
and  West  India.  Unseasonal
rains  dampened  the  bever
age  portfolio.  The  food
business  under  the
homemade  brand  per
formed  exceedingly  well
with  a  growth  of  35  per
cent,”  said  Mohit  Malhotra,
CEO  of  Dabur. 

With delayed and less harsh winter,
FMCG players’ skincare biz shrinks
WRINKLES GALORE. Geopolitical and climate dynamics pose downside risks, says ITC 
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BUSINESS MIX. The winter portfolio typically constitutes
onethird of the skin care category

Keus  Smart  Home,  a  home
automation  company,  has
secured its fi�rst round of ex
ternal funding of ₹�100 crore.
Around  ₹�80  crores  in  this
round  would  be  invested  by
the OAKS Consumer Fund, a
midmarket  PE  fund,  with
the  company’s  founders,

Brijesh Chandwani and Sub
ram Kapoor, pitching in with
the balance.

EXPANSION PLANS

The  company  plans  to  de
ploy  the  funds  to  establish
new  experience  centres  in
key  cities  such  as  Delhi
NCR,  Bengaluru,  Pune  and
Mumbai.  Additionally,  it
aims  to  extend  its  presence
in  Tier  I  &  II  cities  and

strengthen  its  market  lead
ership  in  Hyderabad.  The
funds raised will also be util
ised to develop new product
off�erings  in  home  automa
tion  and  lighting  and  stra
tegically  position  the  brand
in  the  premium  homes  seg
ment. 

Commenting  on  the  fun
draise,  Brijesh  Chandwani,
MD  and  Founder  of  Keus
Smart  Home  said,  “We  are

excited  about  this  partner
ship  with  OAKS  and  com
mitted to pioneering innov
ation,  expanding  our
business  horizons  and  put
ting India on the global map
in  the  smart  home  space.
We are confi�dent in our cap
ability  to  redefi�ne  the  in
dustry  and  set  a  new  con
sumer  design  and  hardware
innovation  benchmark  for
India”.

Anchal Verma
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Keus Smart Home raises ₹�100 crore

The  Pension  Fund  Regulatory  and
Development Authority (PFRDA) is
seeking  bids  from  prospective  bid
ders  to  be  appointed  as  System  In
tegrator  (SI)  for  PFRDATRACE  as
part  of  Technology  Architecture
(TARCH) project.

PFRDATRACE  (Tracking  Re
porting  Analytics  &  Compliance  e
platform)  will  serve  as  a  compre
hensive tool for submitting regulat
ory  and  supervisory  compliance
reports  by  intermediaries,  sharing
reports and data with PFRDA, mon
itoring functions, facilitating a work
fl�ow for PFRDA departments to re
view  and  track  submissions,
enabling communication of observa
tions and remarks and incorporating
a validation process for reports and
data submitted by intermediaries. 

The PFRDATRACE is the second
phase  of  the  TARCH  project  and
PFRDA is selecting an SI vendor spe
cifi�cally for this module.

The System Integrator will be re
sponsible  for  studying  the  existing
processes,  proposing  improved
workfl�ows and providing design, de
velopment,  customisation,  imple
mentation  and  maintenance  ser
vices  for  PFRDATRACE.  The
successful  bidder  will  play  a  crucial
and  pivotal  role  in  PFRDA’s  digital
transformation journey.

The  last  date  for  submission  of
bids is March 11.

PFRDA invites bids
to engage system
integrator for
TRACE 
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CapitaLand  India  Trust
(CLINT) has signed a forward
purchase agreement with the
Casa  Grande  Group  to  ac
quire  three  industrial  facilit
ies  with  a  total  net  leasable
area  of  0.79  million  sq  ft  at
OneHub  Chennai for  a  total
purchase value of about ₹�268
crore.

The  transaction  price  in
cludes  CLINT’s  partial  fund
ing for the lease of the project
land  and  full  funding  for  the
project’s  development,  said
the company.

This  follows  CLINT’s
earlier  forward  purchase
transactions  with  the  Casa
Grande  Group  for  three  in
dustrial facilities at Mahindra
World  City,  Chennai.  Jointly
developed by CapitaLand De
velopment, Mizuho Bank and
JGC  Corporation,  OneHub
Chennai is a 1,250acre integ

rated  industrial  park  with  es
tablished infrastructure.

FUNDING PHASES

Under  the  arrangement,
CLINT  will  provide
funding  in  three  phases  and
subsequently  acquire  the  fa
cilities  upon  completion  of
the  construction  of  each
phase,  subject  to  a  stabilisa

tion  period  of  six  months  for
leasing.  The  acquisition  of
Phase 1 is expected to be com
pleted by the fi�rst half of 2025.

“The  acquisition  will  fur
ther  diversify  CLINT’s  port
folio  and  grow  our  industrial
presence in Chennai, which is
developing into an important
hub  for  electronics  compon
ent  manufacturers  in  South

India,” said Sanjeev Dasgupta,
CEOof  CapitaLand  India
Trust  Management  Pte—Ltd
(the  TrusteeManager  of
CLINT).

With  its  forward  purchase
agreements,  CLINT  has  a
pipeline of industrial assets at
key  locations  to  capitalise  on
the  growing  demand  from
global  companies  looking  to
set  up  industrial  facilities  in
India.

With the proposed acquisi
tion, the fl�oor area of CLINT’s
industrial,  logistics  and  data
centre  asset  classes  under  its
committed  pipeline  will  in
crease  to  30.9  million  sq  ft
from 30.1 million sq ft.

CLINT’s portfolio in Chen
nai  currently  comprises  two
business parks (International
Tech  Park  Chennai  and  Cy
berVale),  three  industrial  fa
cilities  at  Mahindra  World
City  and  a  data  centre  under
development  in  Ambattur
which is expected to be com
pleted in 2025.

G Balachandar 
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STRATEGIC MOVE. With the proposed acquisition, the fl�oor
area of CLINT’s industrial, logistics and data centre asset classes
under its committed pipeline will increase to 30.9 million sq ft
from 30.1 million sq ft

CapitaLand India to invest ₹�268 cr in
three industrial facilities in Chennai 
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